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ABSTRAK 

 

ANALISIS PENERAPAN BREAK EVEN POINT SEBAGAI ALAT 

PERENCANAAN LABA PADA BACARITO KOPI 

 

 

Oleh : 

Poppy Nuraini 

(19133065) 

Pembimbing : Herlina Helmy, SE, AK., M.S.AK., CA 

 

 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui berapa besar penjualan minimal 

pada Bacarito Kopi agar berada dalam posisi BEP sehingga dapat merencanakan 

laba penjualan. Jenis penelitian yang digunakan yaitu penelitian deskriptif dengan 

menggunakan pendekatan kuantitatif. Sumber data yang digunakan adalah data 

primer dengan teknik pengumpulan data wawancara pada pemilik Kafe Bacarito 

Kopi. Hasil dari penelitian setelah dilakukannya pemisahan biaya antara biaya 

tetap dengan biaya variabel adalah perhitungan BEP untuk penjualan minuman 

dan penjualan makanan pada tahun 2022 Nilai BEP untuk penjualan Makanan 

sebesar 22.392 Unit sedangkan untuk penjualan Minuman sebesar 14.904 Unit. 

Untuk BEP (Rp) pada tahun 2022 yaitu Rp.266.895.652. Tingkat penjualan 

minuman dan makanan yang dihasilkan agar perusahaan dapat memenuhi target 

laba adalah sebanyak 110.207 Unit dan jika dinyatakan dalam bentuk rupiah 

sebesar Rp2.865.810.000.  
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BAB I 

PENDAHULUAN 

A. Latar Belakang Masalah 

Perusahaan atau suatu unit usaha dituntut untuk mampu bersaing dalam 

dunia usaha pada saat ini. Menghadapi persaingan tersebut perlu adanya 

peningkatan kualitas kerja, kualitas produksi, dan kualitas pelayanan yang 

dilakukan perusahaan untuk mencapai tujuannya. Demikian pula dengan 

perusahaan yang bergerak dibidang produksi saat ini juga semakin meningkat dan 

dapat berpengaruh tinggi pada perusahaan dalam menentukan tingkat harga dan 

volume penjualan. Oleh sebab itu sangat diperlukan kemampuan manajemen 

untuk menerapkan strategi perusahaan dalam menghadapi dan mengatasi 

persaingan dengan perusahaan lain yang sejenis. Agar perusahaan dapat mencapai 

laba semaksimal mungkin dengan menggunakan biaya-biaya seminimum 

mungkin. 

Salah satu kriteria yang digunakan adalah penentuan Titik Impas ( BEP). 

Dalam perencanaan laba, analisis titik impas merupakan profit planning 

approach, yang didasarkan pada hubungan antara biaya dan penghasilan 

penjualan. Oleh karena itu, perusahaan harus menentukan/menetapkan titik impas 

sebagai pedoman untuk perencanaan laba bagi perusahaan yang bersangkutan. 

Biaya tetap adalah biaya yang jumlah totalnya tetap dan bertambah dengan 

adanya perubahan volume kegiatan. Biaya variabel adalah biaya yang jumlah 

totalnya berubah sebanding dengan perubahan volume kegiatan. Dengan 

demikian, mengharuskan pimpinan perusahaan untuk memenuhi pada volume 

penjualan berapa penghasilan penjualan dapat menutupi biaya totalnya agar 
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perusahaan tidak mengalami kerugian dan tidak pula memperoleh keuntungan. 

Untuk itu, analisis titik impas berguna sebagai pedoman dalam hubungannya 

dengan perencanaan laba. Di samping itu juga berguna untuk menerapkan prinsip 

kehati-hatian agar tidak terjadi penurunan omzet sampai di bawah titik impas. 

Bacarito kopi didirikan sejak tahun 2018 oleh 3 orang owner nya, yaitu 

Jolfadi, Syahreza dan Aksel yang beralamat di Jalan Nipah No.3C, Berok Nipah, 

Kec. Padang Barat, Kota Padang, Sumatera Barat. Bacarito kopi memiliki 4 

cabang tempat yakni di Jakarta, Bekasi, Padang dan Bukittinggi.  

Berdasarkan data penjualan selama tahun 2022 pada bacarito kopi 

mengalami volume penjualan yang turun naik. Penurunan volume penjualan 

tersebut tentunya disebabkan oleh masalah yang ada di internal maupun di 

eksternal perusahaan. Permasalahan tersebut diantaranya, bertambahnya jumlah 

pesaing di daerah sekitar bacarito kopi tersebut. Hal tersebut menyebabkan jumlah 

konsumen menjadi tidak menentu karena konsumen dapat membeli kopi dan 

makanan berpindah-pindah. Hal ini dapat menjadi ancaman tersendiri bagi pelaku 

usaha, karena apabila volume penjualan menurun maka akan mengakibatkan 

berkurangnya jumlah pendapatan. Jika kemunculan pesaing terlalu kuat maka bisa 

terjadi perang harga, sehingga sulit untuk memperoleh keuntungan yang 

diinginkan. Penentuan harga yang tidak tepat akan berdampak pada penjualan 

yang tidak optimal, serta biaya produksi yang dikeluarkan tanpa perencanaan 

yang baik akan mempengaruhi pendapatan. 

Berdasarkan hal tersebut bacarito kopi perlu melakukan perencanaan yang 

baik untuk kedepannya salah satu metode yang dapat digunakan untuk 
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menentukan volume penjualan yaitu dengan melakukan perhitungan Break Even 

Point (BEP) yang bertujuan untuk mengetahui tingkat penjualan yang harus 

dicapai, agar perusahaan mengalami titik impas. Menetapkan perhitungan Break 

Even Point dapat menjadi strategi dalam penetapan harga yang baik bagi 

perusahaan. Dengan begitu, bacarito kopi dapat mengetahui perhitungan rinci 

mengenai biaya-biaya yang dikeluarkan selama proses produksi dan dapat 

menentukan target volume penjualan agar perusahaan tidak mengalami kerugian. 

Selain itu setelah melakukan perhitungan Break Even Point dapat menggunakan 

perhitungan perencanaan laba untuk merencanakan laba yang diharapkan untuk 

kedepannya. Perusahaan dapat menentukan perencanaan untuk menjaga 

keseimbangan penjualan dan mengetahui tindakan apa yang harus dilakukan agar 

mendapatkan laba yang maksimal. 

Volume penjualan seharusnya ditentukan dengan baik, karena dalan 

memproduksi suatu produk terdapat biaya-biaya yang dikeluarkan, sehingga biaya 

tersebut akan berpengaruh terhadap harga jual yang akan berdampak pada volume 

penjualan. Volume penjualan yang tidak dapat menutupi biaya yang dikeluarkan 

akan mengakibatkan kerugian, sebaliknya volume penjualan yang melebihi biaya 

yang dikeluarkan akan memberikan keuntungan bagi suatu usaha. Hal ini sangat 

penting untuk dilakukan agar dapat melihat perkembangan kondisi produksi dan 

penjualan pada tiap tahunnya, apakah mengalami penurunan, kenaikan atau 

standar. Melalui perhitungan Break Even Point ( BEP) pada bacarito kopi dapat 

mengantisipasi dan mempertimbangkan apa yang harus dilakukan dimasa yang 

akan datang dengan mengetahui keberadaan dimasa sekarang. 
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Berdasarkan inti dari permasalahan diatas, terutama dalam perencanaan laba 

dan bagaimana memperoleh laba berdasarkan Analisis Break Even Point, maka 

penulis tertarik untuk melakukan penelitian lebih lanjut tentang hubungan antara 

biaya, volume dan laba dengan mengangkat judul “Penerapan Analisis Break 

Even Point Sebagai Alat Perencanaan Laba Pada Bacarito Kopi“. 

B. Rumusan Masalah 

Berdasarkan latar belakang yang telah diuraikan diatas, maka yang menjadi 

rumusan masalah dalam tugas akhir adalah “Bagaimana analisis break even point 

sebagai perencanaan laba penjualan pada Bacarito Kopi?” 

C. Tujuan Penelitian  

Tujuan yang ingin dicapai berdasarkan rumusan masalah yang diajukan 

tersebut adalah untuk mengetahui berapa besar penjualan minimal pada Bacarito 

Kopi agar berada dalam posisi BEP sehingga dapat merencanakan laba penjualan. 

D. Manfaat Penelitian 

Dari permasalahan diatas, penelitian yang dilakukan diharapkan dapat 

memberikan manfaat sebagai berikut: 

1. Bagi Penulis 

Sebagai pengembangan ilmu dan memperluas pengetahuan penulis dalam 

menerapkan pengetahuan mengenai pengaruh perhitungan BEP terhadap 

perencanaan laba perusahaan. Serta sebagai syarat dalam menyelesaikan studi 

pada program studi DIII Akuntansi Fakultas Ekonomi Universitas Negeri 

Padang. 
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2. Bagi Perusahaan 

Penulis mengharapkan agar hasil penelitian ini dapat memberikan 

kontribusi pemikiran bagi manajemen dalam melaksanakan analisis Break 

Even Point sehingga mempengaruhi laba di masa yang akan datang dengan 

melihat perkembangan analisa break even point di periode waktu sebelumnya. 

3. Bagi Pembaca 

Sebagai bahan acuan untuk menambah ilmu mengenai perhitungan BEP 

sebagai alat perencanaan laba dan menjadikan referensi untuk para peneliti 

selanjutnya. 
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BAB V 

PENUTUP 

A. Kesimpulan 

Dari uraian terdahulu dapat ditarik beberapa kesimpulan sebagai berikut: 

1. Kafe Bacarito Kopi dalam merencanakan laba belum menggunakan 

perhitungan BEP. 

2. Kafe Bacarito Kopi belum memisahkan biaya tetap dan biaya variabel, 

sehingga manajemen sulit untuk mengadakan perencanaan dan pengawasan 

biaya. 

3. Dengan tidak dilaksanakannya pemisahan biaya variabel dan biaya tetap maka 

perusahaan sulit untuk merencanakan laba yang diinginkan. 

B. Saran 

Agar Kafe Bacarito Kopi dapat berkembang dan bertumbuh, maka peneliti 

menyarankan: 

1. Agar Break Even Point Kafe Bacarito Kopi tahun 2022 mencapai sebesar 

Rp.788.634.783. 

2. Jika Kafe Bacarito Kopi menginginkan laba Rp.360.000.000 dari 

penjualan maka Kafe Bacarito Kopi tersebut harus melakukan penjualan 

sebesar Rp2.865.810.000 atau sebanyak 110.207 unit 

3. Pada Contribution margin yang dicapai oleh Kafe Bacarito Kopi adalah 

69% untuk tahun 2022.  



 
 

52 
 

DAFTAR PUSTAKA 
 

Bambang, R. (2001). Dasar-dasar Pembelanjaan Perusahaan. BPFE. 

 
Bustami, B., & Nurlela. (2009). Akuntansi Biaya Melalui Pendekatan Manajerial 

(1st ed.). Mitra Wacana Media. 

 

Carter, W. K. (2013). Akuntansi Biaya (14th ed.). Salemba Empat. 

 

Garrison, R. H., Noreen, E. W., & Brewer, P. C. (2013). Akuntansi Manajerial 

(14th ed.). Salemba Empat. 

 

Garrrison, R., & Norren, E. (2000). Akuntansi Manajerial (1st ed.). Salemba 

Empat. 

 

Kasmir. (2008). Analisis Laporan Keuangan (1st ed.). Rajagrafindo Persada. 

 

Mulyadi. (1997). Akuntansi Manajemen (8th ed.). STIE-YKPN. 

 

Mulyadi. (2001). Akuntansi Manajemen Konsep, Manfaat dan Rekayasa. Salemba 

Empat. 

 

Mulyadi. (2014). Sistem Akuntansi (Vol. 4). Salemba Empat. 

 

Mulyadi. (2016). Akuntansi Biaya (5th ed., Vol. 11). STIMYKPN. 

 

Mulyadi. (2018). Akuntansi Biaya (5th ed.). Unit Penerbit dan Percetakan Sekolah 

Tinggi Ilmu Manajemen YKPN. 

 

Munawir, S. (2007). Analisa Laporan Keuangan. Liberty. 

 

Mursyidi. (2008). Akuntansi Biaya (1st ed.). Refika Aditama. 

 

Samryn, L. M. (2012). Akuntansi Manajemen (Revisi, Vol. 1). KENCANA 

PRENADA MEDIA GROUP. 

 

Sigit, S. (2002). Analisa Break Even Ancangan Linear Secara Ringkas dan Pasti 

(3rd ed.). BPFE. 

 

Sugiyono. (2017). Metode Penelitian Kuantitatif, Kualitatif, dan R&D. Alfabeta. 

 

Sunarto. (2003). Akuntansi Biaya (Revisi, Vol. 2). AMUS. 

  

  


