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ABSTRAK 

Analisis cost-volume-profit terhadap penjualan untuk menghasilkan laba 

optimal pada usaha Banana yummy Padang 

Oleh: Zakhy Ramadian 

 

Tujuan penelitian adalah untuk mengetahui caramengimplementasikan teknik 

analisis Cost-Volume-Profit (CVP) dan merumuskan strategi yang tepat untuk 

mengoptimalkan laba Banana yummy padang.  Metodologi penelitian yang digunakan 

pada penelitian Banana yummy Padang ialah analisis Cost-Volume-Profit (CVP) untuk 

multi-product pada bulan juli, Agustus dan September dan untuk mengetahui berapa 

titik impas (break-even), tingkat margin of safety (tingkat penjualan minimal 

perusahaan agar tidak rugi) 

Hasil perhitungan analisis Cost-Volume-Profit (CVP) dapat dimanfaatkan 

untuk perumusan strategi mengoptimalkan laba perusahaan. Berdasarkan laporan laba 

ruginya, penjualan Banana yummy Padang belum mengalami peningkatan yang 

signifikan. Oleh karena itu,manager harus lebih peka untuk memberikan discount 

kepada pembelinya. Dari perhitungan juga diketahui Banana yummyPadang 

merupakan perusahaan dengan struktur biaya variabel yang lebih tinggi dari pada biaya 

tetap. 

 

Kata Kunci: Analisis Cost-Volume-Profit, Perencanaan Laba 
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BAB I 

                                         PENDAHULUAN 

A. Latar Belakang 

Untuk menghadapi persaingan, besar kecilnya nilai penjualan suatu perusahaan 

menunjukkan kemampuan perusahaan tersebut dalam bersaing, oleh karena itu 

penjualan merupakan hal yang sangat penting bagi perusahaan. Dengan penjualan 

yang baik dan sesuai dengan perencanaan yang telah ditentukan besar kemungkinan 

perusahaan akan menghasilkan keuntungan yang telah ditargetkan sebelumnya. 

Kondisi demikian membuat perusahaan-perusahaan manufaktur saling bersaing 

untuk membenahi kinerja manajemen perusahaannya untuk menjadi lebih 

professional. Salah satu kinerja manajemen yang harus dibenahi adalah dengan 

membuat perencanaan penjualan sebagai alat bantu untuk mendapatkan laba yang 

optimal.  

 Upaya yang dilakukan untuk mencapai tujuan utama perusahaan dapat diukur 

setelah periode tertentu. Para pengambil keputusan pada perusahaan pastinya 

membutuhkan sejumlah informasi secara terus menerus tentang tingkat keberhasilan 

perusahaan secara periodik atau perusahaan beroperasi. Ukuran yang dipakai untuk 

melihat berhasil tidaknya manajemen perusahaan adalah laba yang diperoleh oleh 

perusahaan. Laba dapat memberikan hal-hal positif mengenai prospek perusahaan 

di masa depan tentang kinerja perusahaan. Laba sering dijadikan sebagai ukuran 

kinerja suatu perusahaan. Laporan laba perusahaan menjadi dasar untuk melakukan 
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estimasi tentang jumlah kas yang akan mereka terima. Tujuan untuk mengukur laba 

yaitu untuk mengukur kemajuan yang dicapai perusahaan dan sejauh mana ia telah 

mencapai tujuannya dalam batas waktu yang telah digunakan. 

Adanya persaingan yang terjadi diantara perusahaan manufaktur sangat 

mempengaruhi dan membebani industri kue secara nasional tak terkecuali Banana 

yummy Padang. Banana yummy Padang sendiri adalah perusahaan manufaktur 

yang bergerak dibidang industri kue, yang telah memasarkan produknya di wilayah 

Sumatera Barat. Banana yummy Padang  ini berdiri pada tahun 2017 dan usaha ini 

yang berlokasi di Jl. Kali kecil No 64 B kampung pondok, kota Padang.  

Dalam menjalankan berbagai  aktivitasnya di tengah-tengah persaingan yang 

semakin kompetitif selain dituntut untuk mempertahankan eksistensinya Banana 

yummy Padang dituntut untuk membenahi berbagai macam perencanaan. Salah satu 

perencanaan yang perlu dibenahi yaitu perencanaan penjualan,dengan dibuatnya 

perencanaan penjualan diharapkan dapat membantu kegiatan Banana Yummy 

Padang untuk lebih terarah dalam mencapai laba yang optimal,serta Banana yummy 

Padang belum menerapkan perhitung cost volume profit secara matematis dalam 

perencanaan labanya. Melainkan Banana yummy Padang hanya melakukan 

perencanaan laba dengan menggunakan metode manual yakni dengan 

merencanakan volume yang akan dijual ditahun depan yang berpedoman kepada 

data penjulan dan perolehan laba pada tahun sebelumnya,tetapi apabila perkiraan 

biaya dan produksi belum mendapatkan keuntungan maka akan menambah volume 
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produksi lagi sampai tercapai titik laba sesuai dengan biaya atau mendapatkan 

keuntungan yang lebih besar. 

Cost volume profit merupakan alat vital bagi dunia bisnis,  karena dengan 

melakukan analisis cost volume profit manajemen perusahaan akan dapat 

memperkirakan laba dengan mempertimbangkan hubungan antara biaya dan 

keuntungan di satu sisi dan volume produksi di sisi yang lain. Adapun dalam 

menyiapkan anggaran  bisa menunjukkan biaya-biaya pada berbagai tingkat 

produksi secara fleksibel dan manajemen dapat mengevaluasi kinerja perusahaan 

serta dapat mengatur kebijakan harga untuk memproyeksikan pengaruh struktur 

harga yang berbeda terhadap biaya dan keuntungan pada periode bersangkutan. 

Penjualan merupakan ujung tombak bagi Banana yummy Padang untuk mencapai 

laba yang optimal. Untuk mengatasi permasalahan dengan usaha kue  

lainnya.Banana yummy Padang membutuhkan suatu alat perencanaan penjualan 

untuk dapat memperoleh  laba yang optimal. Salah satu elemen analisis Cost-

Volume-Profit (CVP) yang penting adalah analisis titik impas (Break Event Point 

analysis). Analisis break event adalah suatu teknik analisis untuk mengetahui 

penjualan minimum agar suatu usaha tidak menderita rugi, tetapi juga belum 

memperoleh laba (dengan kata lain labanya sama dengan nol). Dengan melakukan 

analisis break event, manajemen akan memperoleh informasi tingkat penjualan 

minimum yang harus dicapai, agar tidak mengalami kerugian. Setelah break event 

point diketahui, perlu dihitung margin of safety untuk merencanakan laba, margin 

of safety berguna sebagai petunjuk tentang seberapa banyak penjualan boleh turun 
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selama perusahaan tidak mengalami kerugian sehingga perusahaan dapat 

menentukan volume penjualan yang ditargetkan untuk mencapai laba laba yang 

telah direncanakan.  

Pada prakteknya permasalahan yang dihadapi Banana Yummy Padang yaitu  

terhadap perencanaan penjualan, dengan dibuatnya perencanaan penjualan 

diharapkan dapat membantu kegiatan perusahaan untuk lebih terarah dalam 

mencapai laba yang optimal, serta Banana yummy Padang belum menerapkan 

perhitung cost volume profit secara matematis dalam perencanaan labanya. Maka 

dari itu manfaat Cost-Volume-Profit pada Banana Yummy Padang yaitu untuk 

menentukan volume penjualan atau pendapatan untuk mencapai target laba, dan 

melihat bagaimana perubahan tertentu pada harga atau biaya yang akan 

mempengaruhi titik impas. Oleh karena itu penulis ingin menentukan dalam analisis 

Cost-Volume-Profit (CVP) nantinya mampu memberikan informasi terkait dengan 

unit yang harus dijual atau berapa jumlah penjualan agar perusahaan mencapai 

target laba operasi, serta biaya-biaya yang dikeluarkan diketahui dengan pasti. 

Berdasarkan uraian dari penelitian yang ada diatas, maka penulis tertarik untuk 

melakukan penelitian lebih lanjut dengan judul ”Analisis Cost–Volume-Profit 

(CVP) Terhadap perencanaan penjualan untuk menghasilkan laba optimal 

pada usaha Banana yummy Padang”.  
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B. Rumusan Masalah 

Berdasarkan latar belakang masalah di atas, maka perumusan masalah dalam 

penelitian ini adalah  

1. Berapa besar margin of safety pada Banana Yummy Padang agar tidak 

mengalami kerugian ? 

2. Bagaimana cara yang dilakukan perusahaan untuk meningkatkan laba 

optimal berdasarkan analisis Cost Volume Profit ? 

C. Tujuan Penelitian 

Tujuan yang ingin dicapai dalam penelitian ini adalah : 

1. Untuk mengetahui berapa besar margin of safety pada Banana Yummy 

Padang agar tidak mengalami kerugian. 

2. Untuk mengetahui upaya-upaya yang dilakukan perusahaan dalam 

meningkatkan laba optimal berdasarkan analisis Cost Volume Profit. 

 

D. Manfaat Penelitian 

1. Bagi Penulis 

 Untuk meningkatkan pengetahuan tentang Analisis Cost-Volume-

Profit dengan melihat praktiknya secara langsung di perusahaan, dan 

untuk memenuhi syarat dalam menempuh Ahli Madya Ekonomi 

Universitas Negeri Padang.  
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2. Bagi Perusahaan 

 Sebagai bahan masukan bagi perusahaan yang diharapkan akan 

menjadi bahan pertimbangan dalam melakukan perbaikan dan 

pengembangan perusahaan. 

3. Bagi Universitas 

 Untuk meningkatkan pengetahuan khususnya tentang Analisis Cost-

Volume-Profit sebagai alat bantu dalam peranan universitas sebagai tempat 

pembelajaran.  
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BAB V 

PENUTUP 

A.  KESIMPULAN 

Berdasarkan analisis data yang dilakukan Banana Yummy Padang, maka dapat 

diambil kesimpulan sebagai berikut : 

1. Dari pembahasan diatas dapat diketahui bahwasannya untuk sampai pada titik impas 

Banana Yummy Padang harus menjual sebesar Rp. 1.741.847.826 dan 

memproduksi sebanyak 847.187 unit. 

2. Dari perhitungan rasio margin kontribusi dapat diketahui bahwasannya kontribusi 

laba yang didapat melalui penjualan adalah sebesar 63,88%, untuk tahun 2017 

sebesar 60,92%, dan 59,82% untuk tahun 2019 

3. Margin of safety yang dimiliki perusahaan untuk tahun 2020 adalah sebesar 98% 

untuk masing-masing produk yang di produksi  

4. Jadi pada tahun 2020 untuk memperoleh keuntungan 20% dari penjualan maka 

perusahaan harus menjual sebesar Rp. 2.613.833.752 
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B. SARAN 

1. Untuk merencanakan laba dan penjualan dengan analisis break even, perusahaan 

hendaknya memisahkan biaya semi variabel menjadi biaya tetap dan biaya variabel, 

guna memudahkan pihak manajemen untuk merencanakan penjualan. 

2. Kemampuan perusahaan dalam menghasilkan produk cukup tinggi. Hal ini 

memungkinkan perusahaan untuk mengadakan perluasan produksi  

3. Meningkatkan volume produksi sesuai ddengan kapasitas perusahaan. Sehingga 

biaya tetap dapat dimanfaatkan sebaikmungkin dan akan berpengaruh secara positif 

terhadap kenaikan laba. 

4. Perusahaan dapat meningkatkan produksinya yang lebih banyak diminati oleh 

masyarakat seperti rasa coklat dan mengurangi jumlah produksi yang kurang 

diminati oleh masyarakat seperti rasa kelapa. 
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