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ABSTRAK

Parentina Cindi Utari/18134080 : Strategi Pemasaran Untuk Meningkatkan
Penjualan Obat Pertanian Pada Toko
Tani Langgeng Kerinci

Pembimbing : Hendri Andi Mesta, SE, MM, AKk.

Pertanian merupakan salah satu sektor penting dalam bidang
perekonomian Indonesia dan banyaknya masyarakat yang bercocok tanam
membaut para pelaku usaha obat pertanian mendapat keberkahan. Banyaknya
usaha toko obat pertanian di Kerinci membuat persaingan menjadi ketat dan
pemilik usaha berlomba untuk mempertahankan atau meningkatkan penjualan.
Sehingga suatu perusahaan perlu untuk mengidentifikasi atau mengevaluasi
faktor-faktor internal maupun eksternal perusahaan dan strategi pemasaran yang
digunakan.

Penelitian ini menggunakan analisis SWOT untuk mengidentifikasi atau
mengevaluasi  faktor-faktor internal maupun eksternal perusahaan dan
mengevaluasi strategi bauran pemasaran menggunakan 4P yaitu: Harga (Price),
Produk (Product), Tempat (Place), dan Promosi (Promotion) sehingga dapat
mengetahui strategi yang digunakan Toko Tani Langgeng sudah layak atau tidak.

Serta mengevaluasi kelebihan dan kekurangan Toko Tani Langgeng.

Kata Kunci : Strategi Pemasaran, Analisis SWOT
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BABI

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang

Pertanian merupakan salah satu sektor yang memegang peranan penting
dalam bidang perekonomian Indonesia. Keadaan geografis Negara Indonesia
merupakan wilayah tropis, beriklim basah, serta berada di wilayah khatulistiwa
yang sangat cocok dan mendukung untuk digunakan dalam bercocoktanam.
Kesadaran konsumen atau masyarakat luas tentang pentingnya pengaruh obat atau
vitamin sangat berpengaruh dengan hasil produksi khususnya untuk petani, oleh
sebab itu kualitas sayur dan buah mampu bersaing dalam dunia pasar bahkan buah
import.

Banyaknya masyarakat yang bercocok tanam membuat para pelaku usaha
toko obat pertanian mendapat keberkahan. Jenis-jenis obat pertanian sangat
banyak dan beraneka ragam mulai dari jenis produk dan kegunaannya, jadi
penjual harus mengetahui apa manfaat yang dikandung masing-masing produk
sehingga itu akan membantu konsumen atau petani untuk menggunakan tiap-tiap
produknya sesuai dengan fungsinya. Misalnya penggunaan Obat Amistartop
pada tanaman difungsikan untuk mempercepat pertumbuhan tanaman padi, serta
menjaga dari serangan hama, selain itu manfaat lain dari obat pertanian untuk
tumbuhan adalah sebagai vitamin sehingga bisa menghasilkan buah yang lebih
banyak dengan kualitas yang baik dan meningkatkan hasil panen.

Banyaknya pengusaha yang berkecimpung dalam usaha toko obat

pertanian mengakibatkan suatu perusahaan harus memikirkan pesaing yang ada,
1



toko obat pertanian yang berada di Kayu Aro-Kerinci di antaranya adalah
sebagai berikut:

Tabel 1. Toko Obat Pertanian di Kecamatan Kayu Aro, Kerinci

No. Nama Toko No. Nama Toko
1 Toko Tani Langgeng 11 Toko Melly Tani
2 Toko Putra Mandiri 12 | Toko Mitra Tani
3 Toko Metro Tani 13 | Toko Indah Tani
4 Toko Dharma Tani 14 | Toko Mutiara Tani
5 Toko Os Tani 15 | Toko Maulana Tani
6 Toko Mandiri Tani 16 | Toko Sari Tani
7 Toko Monika Tani 17 | Toko Mulya Tani
8 Toko Nova Tani 18 | Toko Marina Agro
9 Toko Berkah Tani 19 Toko Rian Tani
10 | Toko Fallen Tani

Sumber : Toko Tani Langgeng 2021

Berdasarkan tabel 1 bahwa terdapat banyak pesaing penjual toko obat
pertanian di Kayu Aro-Kerinci, banyak dari mereka menggunakan strategi
pemasaran personal selling, karena strategi ini dianggap efektif oleh banyak
orang, penjual langsung datang menemui petani untuk menjelaskan produk
andalan yang dapat membantu kebutuhan petani. Menurut Keller (2018), strategi
pemasaran dapat dikatakan sebagai suatu perencanaan strategis yang berorientasi
pada pasar, ini dimaksudkan karena segala proses manajerial dalam strategi

pemasaran berfungsi untuk mengembangkan dan menjaga agar tujuan, keahlian,



dan sumberdaya organisasi sesuai dengan peluang pasar yang terus berubah.
Tujuan dari perencanaan strategis ini adalah untuk membentuk dan
menyempurnakan usaha dan produk perusahaan sehingga memenuhi tujuan laba.

Pertumbuhan kios obat dari tahun ke tahun mengalami pertumbuhan yang
signifikan. Dengan keadaan seperti ini, menuntut pengusaha untuk melakukan
penerapan strategi pemasaran yang akurat melalui pemanfaatan peluang dalam
meningkatkan penjualan, sehingga posisi atau kedudukan toko tidak akan
bergeser dan terus bertahan menghadapi pesaing bahkan penjualan meningkat
dan memperoleh keuntungan yang lebih dari sebelumnya.

Tabel 2. Penjualan Toko Tani Langgeng 2020

Bulan Penjualan Barang
Januari 6.473 unit
Febuari 5.894 unit
Maret 6.068 unit
April 5.664 unit
Mei 6.294 unit
Juni 6.279 unit
Juli 6.322 unit
Agustus 5.586 unit
September 6.382 unit
Oktober 4.437 unit
November 3.876 unit
Desember 4.237 unit

Sumber: Toko Tani Langgeng 2021

Berdasarkan tabel 2 menunjukan penjualan selama Tahun 2020

cenderung stabil namun terdapat penurunan dari bulan Oktober hingga Desember



dan omset pun menurun. Penjulan barang pada Toko Tani Langgeng dihitung
dalam unit karena produk yang dijual terdapat 2 bentuk yaitu, literan dan
kemasan atau bungkus.

Tabel 3. Omset Penjualan Toko Tani Langgeng 2020

Bulan Omset (Rp)
Januari 713.910.000
Februari 662.070.000
Maret 692.100.000
April 754.920.000
Mei 501.111.000
Juni 696.702.000
Juli 702.970.000
Agustus 868.210.000
September 502.900.000
Oktober 331.830.000
November 312.450.000
Desember 453.940.000

Sumber : Toko Tani Langgeng 2021

Hal ini dikarenakan tingkat persaingan pasar sangat ketat dan sudah
terlalu banyak pemain yang berkecimpung. Untuk menghadapi persaingan pasar
yang ketat perlu adanya konsep strategi yang berbeda dengan pesaing. Proses
penetapan strategi pemasaran harus benar-benar matang, sehingga mampu
menembus pasar atau konsumen.

Melihat kenyataan yang ada dilapangan dari beberapa pesaing obat
pertanian yang ada , maka Toko Tani Langgeng perlu melakukan suatu strategi

pemasaran yang mampu untuk menerapkan keunggulan di dalam berbisnis,



strategi pemasaran menurut Fandy (2018:12) adalah keunggulan suatu
perusahaan dengan tantangan lingkungan dan dirancang untuk memastikan
bahwa tujuan utama suatu perusahaan dapat dicapai melalui pelaksanaan yang
tepat. Apalagi kondisi seperti ini akan mempengaruhi kelangsungan hidup Toko
Tani Langgeng sehingga membutuhkan strategi pemasaran yang tepat sebagai
prioritas utama untuk menghadapi persaingan dan meningkatkan penjualan.
Berdasarkan latar belakang di atas maka skripsi ini mengambil judul “Strategi
Pemasaran Untuk Meningkatkan Penjualan Obat Pertanian Pada Toko Tani

Langgeng”.

B. Rumusan Masalah

Berdasarkan latar belakang masalah diatas, dapat dirumuskan masalah
adalah Bagaimana strategi pemasaran obat pertanian pada toko tani langgeng

untuk meningkatkan penjualan ?

C. Tujuan Penelitian

Adapun tujuan penulisan ini yaitu untuk mengevaluasi strategi pemasaran
obat pertanian pada toko obat tani langgeng dan strategi toko tani langgeng

dalam mempertahankan pelanggan bahkan meningkatkan penjualan.

D. Manfaat Penelitian
1. Aspek Akademis

Sebagai salah satu syarat guna untuk memperoleh gelar Ahli Madya
Program Studi Manajemen Perdagangan DIII Universitas Negeri Padang dan

sebagai bahan untuk menambah pengetahuan dibidang Manajemen khususnya



perdagangan dan pemasaran.

2. Aspek Praktis

a. Sebagai bahan masukan bagi toko obat pertanian Tani Langgeng dalam
mengambil  keputusan ataupun menentukan kebijakan  mengenai
permasalahan yang berkaitan dan meningkatkan penjualan produk.

b. Sebagai salah satu bahan referensi siapapun yang berminat melakukan

penelitian pada bidang yang sama.



